
フォーバルとお付き合い頂くお客様が望まれること、それは、売上拡大・安心安全・業務
効率改善。フォーバルでは、お客様のその３つのご要望を満たすため、お客様の現状を充
分把握した上で、それぞれのお客様に合った様々なサービスを、ご提案いたします。

フォーバルがご提案するのは、売上拡大・安心安全・業務効率改善。

フォーバルは、メーカーの代理店ではなく、いわばお客様のための代理店です。
メーカー系の販売会社であれば、商品の選択も限られてきますが、複数の通信回線事業者、
複数の情報通信機器メーカーを取り扱うマルチキャリア・マルチベンダーのフォーバルだ
からこそ、さまざまなメリットを統合したご提案が可能です。
常にお客様の視点に立ち、情報通信分野に「新しいあたりまえ」を創造し続けてきた
フォーバルならではのノウハウで、皆様へ最適なソリューションをご提案します。

マルチキャリア・マルチベンダーだから、できることがあります。

優れたサービスや情報通信業者の技術を導入しただけでは、複雑な問題をさまざまな角度
から解決することはできません。
「次世代経営コンサルティング」のフォーバルなら、多様なメーカーやサービス、通信業
者の技術を組み合わせた、これまでになかった画期的な業務改善計画で、お客様の理想と
している経営戦略を実現可能にします。

企業の形態や経営状況は千差万別です。

フォーバルの通信コンサルティング ３つのポリシー



音声通信 データ通信

基本料金 市内通話 市外通話 移動体
通信

機器
使用料

機器
使用料

インターネット
接続料/登録料

回線管理/一括請求/費用振り分け

ＩＰ電話、ＩＰを利用したＶＰＮ、ＩＰ対応機器（ＴＣＯ削減・パフォーマンス向上）
ブロードバンド回線の利用を含めたトータルソリューションのご提供

通信コンサルティング

専用線
ＷＡＮ

今や企業における「通信費」は個別（固定電話・携帯電話・ＮＷ回線）で検討していてはコスト削
減は半減してしまいます。
また、企業によって様々なケースがあり、キャリア選定は料金だけでは一概に決められません。

フォーバルでは、「通信環境」の最適化をテーマに、お客様に最適なサービス、キャリアの選択ができ
るようサポートさせていただきます。
また、全キャリア対して仕様を合わせ同時に見積を取りますので、同一条件での比較が容易に行えます。

通信コンサルティング



＞お問い合わせフォーム

TEL：03-6419-3301
株式会社フォーバル ソリューションディビジョン
〒150-0002 東京都渋谷区渋谷2-17-5 シオノギ渋谷ビル11F

・フォーバル紹介

・通信コンサル説明

通信コンサル合意まで

・明細回収の納期確認

・今後の進め方における
スケジュールの通知
（NDA締結後、明細取得。
2～3週間分析提案。さら
に現場調査）

・コスト効果のプレゼン

・今後すすめるかどうかの確認

・下見／現場調査の合意
基本的に導入合意があれば
無料実施

・新しい通信サー
ビスの適用

・コスト削減の最終プレゼン

・実行プランの選定
・稟議納期確認

・カットオーバー予定の確認

・決裁ルートの確認

・決裁者の挨拶及び導入意

思の確認

・最終完了予定の通知

初回訪問 明細回収後初回プレゼン 最終プレゼン 新サービス稼動契約

１ヶ月程度 ２週間程度 １～２ヶ月程度 ２～３ヶ月程度

※明細の回収が初回訪問より
1～2週間で可能だった場合のみ

・初回訪問から完了するまで６ヶ月～１年を費やします。
・弊社では、お客様の通信のコンサルを実施し、２年周期での見直しのご
検討をお勧めしております。

通信コンサルティングの流れ

・効果検証

・効果測定

効果測定

半年～１年程度

http://forval-solution.jp/contact.html
http://forval-solution.jp/contact.html

